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Le nouvel élan international de Winoa, PME de la metallurgle

Le leader mondial de la grenaille abrasive se fixe un plan ambitieux pour doper sa croissance,

302

millions

d'euros
Chiffre d'affaires
réalisé par la société
en 2017

de croi: Elle détient déja 30%
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Wheelabrator Allevard est, depuis
juin dernier, la propriété du fonds
investissement américain KPS
Capital Partners, qui I'a rachetée A
KKR. Alors qu'elle affiche désor-
mais de meilleurs résultats (un chif-
fre d'affaires de 302 millions d’euros
I'an dernier, en hausse ‘de 10%
aprés un net plnngeon en 2016),
I'entreprise basée prés de Grenoble
veut jouer sur de nouveaux leviers

I de Ja grenaille
abrasive, ces morceaux de.métal
aux formes diverses utilisés pour

. Avec onze sites de_production
aux quatre coins de la planéte (et
méme une usine en Russie), la
PME tn.m;nse qui réalise sans in-

‘termédiaire 70 % de ses ventes, se

neltoyu laplecu daclzr étq)c -
dans les

Maisdleveutemorepwsserses
pions A linternational, surtout en
Asie, oli elle réalise aujourd'hui
21% de son chiffre d’affaires. Elle
cible notamment 'Inde et la Chine,
deux pays ol elle estime

tre dispositif industriel», indique
Pierre Escolier, le PDG de Winoa.

veut proche de ses 10000 clients.
«Aucun de nos concurrents n'a une

- telle présence globale, trés pratique

pourlramﬂeravecde

Meludamdemlbvwxpays» se
félicite Pierre Escolier. Un défi
pour une PME de 1000 salariés,
dont 200 en France.

Pour pousser son avantage,
Winoa cherche depuis un an a
diversifier ses marchés. Elle vient
ainsi d’obtenir la certification Bom-

bardier, le leader mondial de Ia fa-
brication d"avions et de trains. Cela

donc des modules de formatiol
pour aider les opérateurs dans le

vahﬂpermutredelxavamerlwc usines & optimiser I'utilisation de:
toutes les filiales et les sous-trai duits. Dans ses six centres d'es-
du groupe américain. sai.enumémerépliquélesmachl
nes de tester de
«Accompagner nos clients» nanrdlas?mmhnhynsm
«Notre métier n'est pas de vendre de (}n meme dans ce métier trt
la grenaille mais d’ estune né
clients dans [I'utilisation de Winoaseplkdomllarégle,ave(
nos 700 références, pour miewx ré-  deux centres de recherche.

Poursuivre les efforts dans eette
voie, qui fidélise les clients et per-
metdcmpasemnermmehnégo
ciation sur le prix, cstuneprlomé
pour I'entreprise. Elle développe

Avec ces atouts, la petite entre-
prlse durement éprouvée par la
crise financidre de 2008, mais
mjmud’hndredmsée.sperecmi
tre plus vite que ses marchés, dont
la progr devrait avoisiner 2%
43% par an, selonson PDG. 8




